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关于互联网+成品油销售企业发展的思考 
梁宾 

(中国石油云南销售昆明公司  650021) 

摘要：在当前社会经济与科技稳定发展的推动下，人们的生活水平正在不断提升，而且互联网已经融入到人们生活的各个环节，
发挥不可替代的作用。其中针对成品油销售企业来讲，要想高效稳定发展，则需要重视互联网+的应用，开展全面分析与尝试，再加
上成品油销售的布局难度相对较大，而且在实际开展销售的过程中会受多种因素影响，限制其整体水平的提升，需要得到有关企业的
重视，落实好每一环节工作，突破企业发展瓶颈。基于此，本文主要分析了互联网+的核心理念，并阐述了在成品油销售企业内的思
考。 

关键词：成品油销售；互联网+；优势；思考 
 

互联网+为各个行业都带了的众多优势，需要得到相关企业

的重视，尤其是针对成品油销售企业来讲，要想在新时期完成企

业的转型，并朝向智能化方向发展，则需要全面分析，实现升级

与创新，整合互联网科技，并运用信息技术合理的将成品油销售

与各界衔接，获取更加有利的数据信心，建立并完善综合性大数

据平台及管理平台，提高互联网+运用的效果，为成品油销售的

发展提供帮助。 

一、互联网+的核心理念 
在互联网+稳定发展的推动下，当前互联网化已经对传统的

网络营销、网上开店进行全面优化，而且能够为社会各界带来众

多帮助，促使企业的整体经济效益得到全面提升，越来越多的盛

业形态受互联网+的影响，开发商业模式，同时在经过不断的改

革，互联网不仅是一种技术与工具，而且逐渐演变成思维方式，

具备互联网思维能够将其渗透到企业发展的各个环节，全面发挥

自身的优势，为市场、用户及企业都带来一定帮助，还能够根据

实际情况发展形成价值链，重新进行审视与考量。除此之外，互

联网思维本质是商业回归人性，以人为本的销售工作，使得企业

自身的服务水平得到全面提升，决定了生产关系，并且在发展的

过程中需要适应生产力最基本的经济规律。所以说，成品油销售

企业在发展的过程中，必须要重视互联网+的运用，不断创新与

研究，创新互现网思维发展模式，为企业的销售工作带来帮助[1]。 

二、成品油销售企业发展中互联网+的应用思考 
（一）构建是由内部系统性管理平台 

成品油销售企业在发展的过程中，注重互联网+的应用的同

时，需要敢于尝试，注重创新，这样有利于为企业的发展带来众

多帮助，使得销售水平得到全面提升，并根据发展现状构建不同

形式的系统性管理平台。首先，信息共享平台的建立，完成网络

信息的上传及共享功能，打造属于自身企业特色的共享平台，并

授予各级员工权限，促使其可以通过智能手机或 pc 端进行工作

数据的查询与传输，完成自身工作汇报及日常维护工作。而且信

息共享平台能够优化传统工作面临的问题，不再受时间与空间的

限制，缩短工作时间的同时，还可以全面提高各项工作开展的效

率。其次，综合管理平台的建立，虽然其会涉及到多个方面，而

且具有一定的建设难度，但是在实际构建的过程中，仍然能够为

企业带来更高的经济效益，将成品油销售企业所涉及到的信息整

理，员工可以通过电脑或手机登陆系统，输入属于自己的账号信

息，则能够进入系统模块，解决传统纸质办公存在的不足，减少

数据更新错误的现象，使得管理的效率得到全面提升。最后，大

数据平台的建立，以综合管理平台为依托，构建可分配的成品油

销售、员工信息管理、资源配置等信息，并且可以根据实际发展

现状将其应用，形成可发展的业务报表，为员工决策提供帮助[2]。 

（二）打造对外合作平台 

互联网+在成品油销售企业当中应用的过程中，不仅需要重

视多种形式平台的建设，同时需要借助互联网信息优化传播方

案，并积极做好每一环节工作，打造并健全对外合作平台，优化

合作形式，为成品油销售工作带来更多帮助。首先，构建客户价

值体验平台，注重与腾讯、搜狐及媒体企业的合作，打造属于自

身企业发展的口号，做好各个环节的工作，树立平台形象并强化

客户为中心理念。其次，与电商平台合作，实现变相的成品油销

售，使得用户能够在网上购买储值加油卡，凭借手机短信或相关

凭证去合作加油站加油，这样不仅能够方便用户的购油，而且还

可以开展打折与加油送礼的活动，全面发挥互联网+的优势与作

用，促进成品油销售水平的提升。除此之外，与支付宝、微信或

银联等在线支付金融平台合作，对加油站收银系统进行优化与整

合，为用户带来更多便捷，有利于增强成品油销售企业的整体实

力[3]。 

（三）朝向多元化与信息化方向发展 

在经济与科技稳定发展的支撑下，成品油销售企业在发展过

程中，要想实现高效稳定发展，则需要高度中重视信息化与多元

化方向发挥，为用户带来更加满意的加油体验，打造计算模式与

加油模式的多元化。而针对信息化工作来讲，需要注重优化每一

环节工作，尤其是针对企业管理工作来讲，应该根据发展现状及

用户加油消费习惯，强化员工的服务意识，确保在实际开展工作

的过程中可以重视资额我和的责任，使得管理水平与质量得到全

面提升，并且在此基础上需要注重分析，掌握互联网+运用的优

势及要点，实现多元化与信息化发展，为成品油销售企业整理实

力的提升带来众多帮助，优化传统销售工作存在的不足。 

结束语： 
总而言之，在当前时代稳定发展的背景下，国家各个行业都

在高度重视互联网+的应用，而且其可以为人们的生活、生产带

来众多帮助。因此，成品油销售企业在发展的过程中，需要重视

互联网+的运用，并全面掌握其运用的优势，注重与相关电商平

台的合作，掌握成品油销售的核心理念，优化每一环节工作，加

强对管理工作的重视，提高管理水平的同时保障服务的质量，确

保在互联网+推动下为成品油销售企业赢得更多经济效益。 
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